
Paket-Nummer: 0026783  

Region:   Gesamt-Deutschland

Teilnehmer:   ab 10 Teilnehmer

Verfügbarkeit:   ganzjährig

Dauer:   1.5 Stunden

Mögliche Sprachen:   deutsch

Programm-Idee
Carsten Böhm ist Verkäufer aus Leidenschaft und ein Mann aus der Praxis für die Praxis. Sein Experten-Know-How sammelte er in
seiner langjährigen Tätigkeit für ein internationales Finanzdienstleistungsunternehmen und als Personaltrainer in einer
renommierten und namhaften Unternehmensberatung. Heute vermittelt er sein erfolgserprobtes Fachwissen in seinen Trainings,
Seminaren und Vorträgen. Seine Teilnehmer begeistert er mit Praxisnahen, leicht umsetzbaren Beispielen. Er ist ein Trainer, der es
„auf den Punkt“ bringt.
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1 abgegebene Bewertungen ★ ★ ★ ★ ★ 4.67 von 5 Sternen

Preis/Leistungsverhältnis: ★ ★ ★ ★ ★ 4.00 von 5 Sternen

Vollständigkeit der Leistungen: ★ ★ ★ ★ ★ 4.00 von 5 Sternen

Freundlichkeit des Personals: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Zutreffen der Beschreibung: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Erwartungen erfüllt? ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Persönliches Engagement: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Beschreibung
THEMEN

Führen im Vertrieb – Einfach mehr Umsatz!

Wie Sie die Vorteile und Wirkungsweisen unterschiedlicher Führungsstile kennen- und persönlich nutzen lernen
Wie Sie mit dem kooperativen Führungsstil Mitarbeiter mit in die Verantwortung nehmen und zu eigenständigem Handeln führen
Wie Sie mit Ihren Mitarbeitern verbindliche Ziele erarbeiten, mit Strategie konsequent umsetzen und nachhaltig Ihre Umsätze
steigern

Einfach mehr verkaufen – Warum einfach manchmal so schwer sein kann!

Wie Sie Ihre persönliche Wirkung reflektieren und kundenorientiert optimieren
Wie Sie mit emotionaler Intelligenz Ihre Kunden besser verstehen und zielgerichtet führen
Wie Sie die Kaufsignale Ihres Kunden wahrnehmen, mit Entschlossenheit und Mut den Verkaufsabschluss einleiten und durchführen

Persönlichkeit in Vertrieb und Führung – Mit emotionaler Intelligenz zum Ziel!

Wie Sie sich und andere besser verstehen lernen und effektiver kommunizieren
Wie Sie sich Ihrer Fähigkeiten selbst bewusst werden, souverän auftreten und wirken
Wie Sie mit Aufmerksamkeit und Menschenkenntnis Ihren Verkaufs- und Führungserfolg signifikant steigern
Wie Sie emotionale Intelligenz entwickeln

Anbieter-Bewertungen
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Wie Sie in 3 Schritten ein individuelles Angebot für diese Programm-Idee kostenfrei
anfordern und offene Fragen klären können

www.hirschfeld.de - Paket-Nr. 0026783
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