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Keynote "Keiner kauft aus Mitleid"

Das neue Mindset im Vertrieb

Programm-ldee

Der Vortrag zum neuen Buch ,,Nie mehr Pech beim Denken! - Das neue Mindset im Vertrieb“. Viele Verkaufer sabotieren sich und
ihren Verkaufserfolg durch das eigene Denken unbewusst selbst. ,Rede so mit dir, dass es dir niitzt - und zwar nicht erst im
Kundentermin, sondern schon davor. derLOSER inspiriert Verkaufer dazu, sich unter dem Motto ,Glaub‘ nicht alles, was du
denkst!‘ mit den eigenen Glaubenssatzen und Verhaltensmustern auseinanderzusetzen.

Paket-Nummer: 0037011

Region: Q@  Gesamt-Deutschland
Teilnehmer: a 1 -5.000 Teilnehmer
Verfiigbarkeit: @  ganzjshrig

Dauer: ® 1 Stunde

Mégliche Sprachen: &  Deutsch

Preis inkl. MwSt: @ ab 4.380,00 € pauschal

Hirschfeld und Heide GmbH & Co.KG, 99084 Erfurt, RegierungsstraBe 70 | www.hirschfeld.de | Amtsgericht Jena HRB 111632
Dies ist eine Programm-Idee und kein verbindliches Angebot. Seite 1/ 3


https://www.hirschfeld.de

'
2 Paket P-0037011 N |

hirschfel
heide
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Das neue Mindset im Vertrieb

Beschreibung

Der Vortrag zum neuen Buch vom LOSER ,,Nie mehr Pech beim Denken - Das neue Mindset im Vertrieb. So verwandelst du negative
Glaubenssatze in positive Aktivitaten*

Sprich so mit dir, dass es dir niitzt. (Nicht erst beim Kunden, idealerweise schon davor!) ist die Kernaussage dieses Vortrags. Ein
bewusstes Selbstmanagement ist von existenzieller Bedeutung fiir Erfolg im Vertrieb und im Leben.

derLOSER. regt in diesem Vortrag seine Zuhdrer mit viel Witz und Humor dazu an, sich mit den persénlichen Glaubenssitzen und
Verhaltensmustern auseinanderzusetzen. Mit auBergewohnlichen Erlebnisiibungen und Experimenten macht der Experte fur Vertrieb
diese bewusst und setzt wirksame Impulse zur Veranderung.

Inhalte

Mein Denken iiber mich

Mein Denken tiber meine Kommunikation

Mein Denken iiber das Verkaufen

Mein Denken tiber meine Firma und mein Angebot
Mein Denken iiber meine Kunden

Ein Vortrag, der Lust macht auf personliche Weiterentwicklung - als Grundlage fiir herausragende Erfolge
im Vertrieb!

Im Vorfeld der Veranstaltung werden die Inhalte in einem (Online-) Meeting gemeinsam abgestimmt und so ein
einmaliger, unternehmensspezifischer Vortrag entwickelt.

Anbieter-Bewertungen

1 abgegebene Bewertungen * ok ok ok ok 4.83 von 5 Sternen
Preis/Leistungsverhaltnis: L8 & & &k 4.00 von 5 Sternen
Vollstandigkeit der Leistungen: LA 8 B & 5.00 von 5 Sternen
Freundlichkeit des Personals: * ok ok ok ok 5.00 von 5 Sternen
Zutreffen der Beschreibung: * ok ok ok ok 5.00 von 5 Sternen
Erwartungen erfullt? * ok ok ok ok 5.00 von 5 Sternen
Personliches Engagement: L2 8 B & 5.00 von 5 Sternen
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Wie Sie in 3 Schritten ein individuelles Angebot fiir diese Programm-ldee kostenfrei
anfordern und offene Fragen klaren konnen

www.hirschfeld.de - Paket-Nr. 0037011
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Gehen Sie zu www. hirschfeld.de Geben Sie im Suchschlitz oben rechts
die Paket-Nr. ein.

Hier kibnnen Sie kostentos in

Tormin und Preis unverbindich anfragen

Folgen Sie dem Schalter ,, Termin und
Preis unverbindlich anfragen*
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