
Paket-Nummer: 0037966  

Region:   Gesamt-Deutschland

Teilnehmer:   1 - 1.000 Teilnehmer

Verfügbarkeit:   ganzjährig

Dauer:   1.5 Stunden

Mögliche Sprachen:   Deutsch, Englisch

Programm-Idee
THEMEN „Gewinner der Zukunft! Verschlafen Sie sie nicht! Wandel erfolgreich gestalten“ • Die Welt ändert sich – und wo genau
müssen Sie sich ändern? • Klare Perspektiven für Entscheidungen in unsicheren Zeiten • Wie Sie Ihr Unternehmen zukunftssicher
machen • Der Vertrieb macht jetzt Marketing. Wirklich? • Veränderungen akzeptieren und gemeinsam mit der Mannschaft umsetzen
„Preis mit Strategie in Zeiten von Inflation – Es gibt immer einen, der es billiger macht!“ • Preis als Qualitätsmerkmal: Warum billig
oft nicht profitabel ist • Wie Sie Ihre individuellen Wertetreiber finden und Ihren eigenen „richtigen“ Preis bestimmen können •
Wie Sie auf Einwände wie „zu teuer“ reagieren • Preis: Wann, wie oft und wie passen wir ihn in heutigen Zeiten an? „Superhelden
im…

Beschreibung
DER Experte für systematischen Vertrieb ist der Meinung: Eine unternehmerische Vision ist die Basis für maximalen Erfolg. Aber
ohne korrekte Zahlen und die Fähigkeit, richtige Handlungen abzuleiten, baut man auf Sand. Das Richtige tun ist für ihn immer eine
Kombination aus Strategie, Handwerk und Weitblick. Erst der Weitblick ermöglicht es, die richtigen Ziele aufgrund politischer und
weltwirtschaftlicher Entwicklungen zu formulieren - denn die letzten Jahre waren Game-Changer. Als Berater und Coach bringt Milz
sowohl Handwerk als auch Weitblick in Einklang und findet Lösungen, wo andere in Problemen verharren. Als Speaker zeigt er Ihnen
in seinen Vorträgen genau, wo Ihre Chancen liegen – in Strategie, Führung und Vertrieb. Seine Mission: Maximalen Erfolg in
Unternehmen verankern – systematisch und nachhaltig! Lernen Sie von ihm, die ideale Strategie zu finden, einen strukturierten
Erfolgsprozess einzuführen und wie Sie an flexibles „Werkzeug“ kommen. Denn Sie wissen ja: Wer nur einen Hammer hat, für den
sieht alles aus wie ein Nagel.
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1 abgegebene Bewertungen ★ ★ ★ ★ ★ 4.67 von 5 Sternen

Preis/Leistungsverhältnis: ★ ★ ★ ★ ★ 4.00 von 5 Sternen

Vollständigkeit der Leistungen: ★ ★ ★ ★ ★ 4.00 von 5 Sternen

Freundlichkeit des Personals: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Zutreffen der Beschreibung: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Erwartungen erfüllt? ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Persönliches Engagement: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Anbieter-Bewertungen

Wichtige Hinweise
TECHNIK

Folgende technische Unterstützung wird vom Referenten benötigt: Beamer

Es sind Ton- oder Filmaufnahmen in der Präsentation vorhanden

Betriebssystem: Windows

Folgendes Equipment wird benötigt: Flipchart, Moderationskoffer

Sonstiges: Tisch

Wie Sie in 3 Schritten ein individuelles Angebot für diese Programm-Idee kostenfrei
anfordern und offene Fragen klären können
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