
Paket-Nummer: 0518230  

Region:   Gesamt-Deutschland

Teilnehmer:   ab 10 Teilnehmer

Verfügbarkeit:   ganzjährig

Dauer:   1 Stunde

Mögliche Sprachen:   Deutsch, Englisch

Programm-Idee
Justin Haiböck, Mag. rer. nat., Unternehmensberater und Autor, studierte an der Wirtschaftsuniversität und Universität Wien
Handelswissenschaften und Sportmanagement. Mit 25 Jahren Erfahrung in Verkaufs- & Vertriebsprozessen hat er bis heute über
15.000 Verkäufer und Führungskräfte begleitet und unterstützt, ihr volles Potenzial zu erkennen und umzusetzen. Er ist ein
Experte, wenn es um Verkauf, Vertrieb und Kundenbegeisterung geht. Mit seinem Buch "So werden Ihre Kunden Sie lieben" hat er
schon fast 10.000 Menschen inspiriert. Zu seinen Kunden zählen sowohl namhafte Unternehmen als auch internationale Konzerne
aus den Bereichen Handel, Telekommunikation, IT, Automotive, Pharma u. v. m. In seinen Seminaren und Vorträgen begeistert er
die Teilnehmer mit einem Feuerwerk aus Praxistipps und…
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1 abgegebene Bewertungen ★ ★ ★ ★ ★ 4.67 von 5 Sternen

Preis/Leistungsverhältnis: ★ ★ ★ ★ ★ 4.00 von 5 Sternen

Vollständigkeit der Leistungen: ★ ★ ★ ★ ★ 4.00 von 5 Sternen

Freundlichkeit des Personals: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Zutreffen der Beschreibung: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Erwartungen erfüllt? ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Persönliches Engagement: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Beschreibung
Verkauf im digitalen Zeitalter - Analog schlägt digital

- Wie Sie mit Ihrer Persönlichkeit schnell Offenheit und Vertrauen aufbauen und ein Einkaufserlebnis schaffen
- Wie Sie mit System erfahren, was Ihr Kunde wirklich will
- Wie Sie Kauflust erzeugen und viel schneller zum Abschluss kommen

Lust auf Verhandlung - So erreichen Sie Ihre Ziele

- Wie Sie Ihr Mindset auf Verhandlungserfolg programmieren 
- Wie Sie in 7 maßgeblichen Schritten Ihre Verhandlungsstrategie und
Erfolg planen und durchführen
-Hart zur Sache, weich zum Menschen - Wie Sie die optimale Balance aus Ergebnis und Partnerorientierung schaffen und Ihre Ziele
erreichen

Führungskraft als Coach - Wie Sie Mitarbeiter zur Höchstleistung befähigen

- Wie Sie als Coach die Leistung Ihrer Mitarbeiter multiplizieren 
- Wie Sie Lust auf Feedback machen, getreu dem Motto: "Feedback is breakfast for Champions"
- Wie Sie auch in herausfordernden Zeiten durch kluges Coaching die Lust auf Leistung erhalten 
- Wie Sie mit den 5 effektivsten Coaching-Methoden das Teamergebnis messbar steigern

Weitere Themen: 

Mentales wird Reales - Wie Sie Ihr Mindset auf Erfolg programmieren

Storytelling - "Märchenhaft" verkaufen im digitalen Zeitalter

Anbieter-Bewertungen
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Wie Sie in 3 Schritten ein individuelles Angebot für diese Programm-Idee kostenfrei
anfordern und offene Fragen klären können

www.hirschfeld.de - Paket-Nr. 0518230

  Paket P-0518230

Referent

Mag. rer.nat. Justin Haiböck
Mentales wird Reales - Wie Sie Ihr Mindset auf Verkaufserfolg programmieren

Hirschfeld und Heide GmbH & Co.KG, 99084 Erfurt, Regierungsstraße 70 | www.hirschfeld.de | Amtsgericht Jena HRB 111632 
Dies ist eine Programm-Idee und kein verbindliches Angebot. Seite 3 / 3

https://www.hirschfeld.de

	Programm-Idee
	Beschreibung
	Anbieter-Bewertungen

