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B2B Vertrieb neu denken - mit digitaler Strategie, Kl und skalierbarem Wachstum.

Buyer Journey 2.0 Wie Sie aus anonymen Website-Besuchern begeisterte Kaufer machen - Schritt fiir Schritt System schlagt Zufall: Der Schlissel zu
planbaren Conversions im B2B Wie Sie mit datenbasierter Bedarfserkennung zur ersten Wahl im Entscheidungsprozess werden B2B Vertrieb digital
skalieren - mit System, Kl und Strategie Wie Sie B2B-Neukunden digital und datengetrieben gewinnen Tools, Techniken und Trends fiir lhren modernen
Vertrieb Mit Kl Vertriebsprozesse automatisieren und Umsatze steigern Go D-A-CH! Mit Strategie zum Erfolg im deutschsprachigen Raum Erfolgreiche
Strategien fiir Expansion und Marktdurchdringung Vertriebsmaschine statt Zufalls-Erfolg: DSGVO, Vertrauen und Tempo clever verbinden Die Sales-Formel
fur B2B: Skalierbare Prozesse fiir Sales- und...

Hinweis zur inhaltlichen Verantwortung: Dies ist kein bindendes Vertragsangebot, sondern eine Programm-Idee. Die Inhalte dieser Programm-Idee (z. B. Bilder, Beschreibungen,
Leistungsangaben) wurden durch den jeweiligen Anbieter auf der Plattform hirschfeld.de bereitgestellt. Hirschfeld & Heide GmbH & Co. KG stellt diese Inhalte ausschlieBlich im
Rahmen einer technischen Vermittlung dar und tibernimmt keine Verantwortung fiir deren Richtigkeit, Vollstandigkeit oder Rechteinhaberschaft. Alle Angaben stammen vom
jeweiligen Anbieter. Urheber- und Nutzungsrechte verbleiben bei den jeweiligen Rechteinhabern. Bei Anfragen zur Rechteinhaberschaft der dargestellten Inhalte geben wir
unverziiglich Auskunft liber den Anbieter, der fiir die Inhalte verantwortlich ist.
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Paket-Nummer: 0529593

Region: Q Gesamt-Deutschland

Teilnehmer: - 1 - 1.000 Teilnehmer

Verfiigbarkeit: @  ganzjahrig

Dauer: ® 2 Stunden

Mogliche Sprachen: &  Deutsch, Englisch
Beschreibung

Michael Larche - Strategien fiir digitalen B2B-Vertrieb mit messbarem Ergebnis

Michael Larche ist Experte fiir digitalen B2B-Vertrieb, skalierbare Go-to-Market-Strategien und den Einsatz von Kl im Sales-Prozess. Mit iiber 13 Jahren
Vertriebserfahrung - vom Start-up bis zum internationalen Konzern - unterstiitzt er Unternehmen beim Aufbau effizienter, datenbasierter
Vertriebsstrukturen.

Als Vice President Sales eines filhrenden europdischen SaaS-Anbieters verantwortet er die internationale Expansion und setzt auf Automatisierung,
Digitalisierung und messbare Erfolge. Seine Keynotes liefern praxisnahes Wissen, klar strukturiert und sofort anwendbar.

Ob Vertriebstagung, Fiihrungskraftekonferenz oder Fachveranstaltung: Michael Larche begeistert mit fundierter Expertise, inspirierendem Stil und
Impulsen, die Wirkung zeigen - vom Management bis ins Vertriebsteam.

Anbieter-Bewertungen

1 abgegebene Bewertungen * ok ok ok ok 4.67 von 5 Sternen
Preis/Leistungsverhaltnis: L2 2 2 Bk 4.00 von 5 Sternen
Vollstandigkeit der Leistungen: L2 2 2 Bk 4.00 von 5 Sternen
Freundlichkeit des Personals: LA 2 B & 5.00 von 5 Sternen
Zutreffen der Beschreibung: * ok ok ok ok 5.00 von 5 Sternen
Erwartungen erfullt? * ok ok ok ok 5.00 von 5 Sternen
Personliches Engagement: * ok ok ok Kk 5.00 von 5 Sternen

Hinweis zur inhaltlichen Verantwortung: Dies ist kein bindendes Vertragsangebot, sondern eine Programm-Idee. Die Inhalte dieser Programm-Idee (z. B. Bilder, Beschreibungen,
Leistungsangaben) wurden durch den jeweiligen Anbieter auf der Plattform hirschfeld.de bereitgestellt. Hirschfeld & Heide GmbH & Co. KG stellt diese Inhalte ausschlieBlich im
Rahmen einer technischen Vermittlung dar und tibernimmt keine Verantwortung fiir deren Richtigkeit, Vollstandigkeit oder Rechteinhaberschaft. Alle Angaben stammen vom
jeweiligen Anbieter. Urheber- und Nutzungsrechte verbleiben bei den jeweiligen Rechteinhabern. Bei Anfragen zur Rechteinhaberschaft der dargestellten Inhalte geben wir
unverziiglich Auskunft tiber den Anbieter, der fiir die Inhalte verantwortlich ist.
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Wie Sie in 3 Schritten ein individuelles Angebot fiir diese Programm-Idee kostenfrei anfordern und

offene Fragen klaren konnen

www.hirschfeld.de - Paket-Nr. 0529593

© & 5 nttps//www hirschfeld.de

o
hirschfeld”

TOURISTIK - EVENT

Geben Sie im Suchschlitz oben rechts
die Paket-Nr. ein.

Gehen Sie zu www. hirschfeld.de

Hier konnen Sie kostenlos ein

Termin und Frels unverbindich anfragen

Folgen Sie dem Schalter ,, Termin und
Preis unverbindlich anfragen*

Hinweis zur inhaltlichen Verantwortung: Dies ist kein bindendes Vertragsangebot, sondern eine Programm-Idee. Die Inhalte dieser Programm-Idee (z. B. Bilder, Beschreibungen,
Leistungsangaben) wurden durch den jeweiligen Anbieter auf der Plattform hirschfeld.de bereitgestellt. Hirschfeld & Heide GmbH & Co. KG stellt diese Inhalte ausschlieBlich im
Rahmen einer technischen Vermittlung dar und tibernimmt keine Verantwortung fiir deren Richtigkeit, Vollstandigkeit oder Rechteinhaberschaft. Alle Angaben stammen vom
jeweiligen Anbieter. Urheber- und Nutzungsrechte verbleiben bei den jeweiligen Rechteinhabern. Bei Anfragen zur Rechteinhaberschaft der dargestellten Inhalte geben wir

unverziiglich Auskunft tiber den Anbieter, der fiir die Inhalte verantwortlich ist.
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